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Nase Skola patfi mezi nestatni stfedni Skoly. Majoritnim vlastnikem Skoly je sklafska firma AGC Flat Glass Czech
Teplice, predni vyrobce plochych a automobilovych skel v Evropé. Skola je zafazena do sité stfednich kol technickych,
plsobi ve formé akciové spole¢nosti.

Nosnou ¢innosti je vyuka oboré vzdélani:
V denni formé vzdélavani (uréeno pro uchazece s ukoncenym zakladnim vzdélanim):

o Informacni technologie

Management obchodu

Mechanik elektronik

Mechanik operator sklafskych strojd

Elektrikar
L Zamecnik

V nastavbovém dalkovém studiu (je uréeno pro uchazeCe, ktefi ziskali stfedni vzdélani s vyucnim listem):
L Elektrotechnika

L4 Podnikani
Ve zkracené formé vzdélavani (je urceno pro uchazece, ktefi ziskali stfedni vzdélani s maturitni zkouskou):

o Informacni technologie
L Management obchodu
L4 Elektrikar

Déle pak celoZivotni vzdélavéani pro matefskou firmu, organizace regionu a rekvalifikace pro potfeby Uradu préce v Teplicich.
Skola je zapojena do celé fady mezinarodnich a vnitrostatnich projektd.

AGC
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Rooseveltovo namésti 5, Teplice

UCEBNI PLAN

63-41-M/01 Ekonomika a podnikani
SVP — Management obchodu

Obor vzdélani:

EKONOMIKA A PODNIKANI
Obor vzdélani:

63-41-M/01 Ekonomika a podnikani
SVP — Management obchodu

Absolvent vzdélavacich programi konstruovanych na zakladé tohoto SVP se s ohledem na piisluinou
specializaci:
ovlada vedeni pozadované evidence v obchodni ¢innosti,
zpracovdvd plany a metody rozvoje obchodni sité, organizace prodeje a roz§ifovani poskytovanych sluzeb,
ptipravuje a kompletuje podklady pro uzavirani obchodnich smluv v ndrodnim i mezinarodnim meéfitku,
zpracovdvé podklady pro reklama¢ni fizeni vedené s obchodnimi partnery,
zvlada logistiku, zpracovdva a vede dokumentaci a podklady pro ucetni evidenci,
vede déetnictvi a danovou evidenci s pouzitim prosttedkt informaénich technologii,
vyhotovuje pisemnosti v souladu s CSN,
provadi prizkum trhu, ziskané vysledky vyhodnocuje a vyuziva k ¢innosti organizace,
navrhuje, realizuje a vyhodnocuje prodejni a propaga¢ni akce,
je pfipravovén na navyk tymové spoluprdce a na vytvareni dobrych pracovnich vztaht se spolupracovniky.
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Vzdélavaci okruhy roé. | roé. | roé. | roé. | SVP
Vseobecné vzdélavaci
predméty 23 17 17 17 74
Cesky jazyk a literatura 3 3 3 3 12
Anglicky jazyk 3 3 3 3 12
Némecky jazyk 3 3 3 3 12
Déjepis 2 X X X 2
Zemépis 1 X X X 1
Obcéanska nauka X 1 1 1 3
Fyzika 1 X X X 1
Chemie 1 X X X 1
Biologie a ekologie 2 X X X 2
Matematika 3 3 3 3 12
Télesna vychova 2 2 2 2 8
ICT 2 2 2 2 8
Odborné predméty 9 15 16 15 55
Ekonomika 2 2 1 X 5
Ucetnictvi 2 2 2 3 9
Psychologie prodeje X X 1 2 3
Marketing X X X 2 2
Management X X 2 X 2
Pravo X 2 2 X 4
Obchodni kores. a admin. 3 3 2 X 8
Praxe 2 6 6 4 18
Cestovni ruch (volitelné) X X X 2 2
Bankovnictvi (volitelné) X X X 2 2
Celkem 32 32 33 32 129




